Neue Impulse fiir die
Mutterkuhhaltung

Kiihe mit knuffigen Kadlbern auf der Weide: Das entspricht dem
Wunschbild der Verbraucher und tut dem Image von Rindfleisch
gut. Grund genug, den Produktionszweig Mutterkuhhaltung zu for-
dern und weiterzuentwickeln. Aktuelle Informationen zur Vermark-
tung sowie zu den Perspektiven am Rindfleischmarkt gab es im Rah-
men eines zweiteiligen Online-Seminars am 18. und 25. Januar.
Annegret Keulen hat den ersten Teil fiir die LZ zusammengefasst.

Mit der Einrichtung eines Fachbeirats
fir Fleischrinder und Weidetierhaltung
im vergangenen Herbst habe die Mut-
terkuhhaltung innerhalb der Landwirt-
schaftskammer NRW weiter an Bedeu-
tung gewonnen, erlauterte Kammermit-
arbeiterin Carina Stimmler. Zukinftig
soll die Wirtschaftlichkeit der Mutter-
kuhhaltung mehr im Fokus der Beratung
stehen. Dazu werden derzeit verschie-
dene am Markt verfiighare Analysetools
fir eine betriebswirtschaftliche Aus-
wertung der Mutterkuhhaltung getestet.
Mit dem neuen Programm sollen auch
Betriebsvergleiche versténdlich und
tbersichtlich aufbereitet werden, siehe
auch Seite 48. Wie Carina Stimmler
mitteilte, sucht die Landwirtschafts-
kammer derzeit Betriebsleiter und Be-

triebsleiterinnen, die bereit sind, die
Daten ihrer Mutterkuhhaltung fur die
Testphase zur Verfligung zu stellen.

» Knackpunkt Logistik

Wahrend der Pro-Kopf-Verzehr von
Schweinefleisch in Deutschland Jahr
fur Jahr sinkt, halt sich der Rindfleisch-
verzehr auf konstantem Niveau. Die
Corona-Pandemie habe kurzzeitig so-
gar fir einen Nachfrageschub bei
Rind- und auch Gefligelfleisch ge-
sorgt, erlduterte Dr. Frank Greshake,
Mitarbeiter der Landwirtschaftskam-
mer NRW und Geschéftsfihrer der
Viehvermarktung Rheinland GmbH &
Co. KG. Rindfleischerzeuger profitier-

Tomy

ten derzeit auch vom Burger-Boom
und dem Trend zum Rinderhackfleisch.
Auch weiterhin sieht der Referent gute
Chancen flr Rindfleischerzeuger in
Deutschland. Der demographische
Wandel in der Bevélkerung nehme
auch die Landwirtschaft nicht aus. So
wiirden Betriebe mit dem Eintritt des
Betriebsleiters in den Ruhestand h&u-
fig aufgegeben, sodass der Kuhbestand
auch in NRW weiter sinken werde. Da-
durch werde der Selbstversorgungs-
grad fir Rindfleisch in Deutschland
von aktuell rund 90 % weiter sinken.
Mit der Aufgabe von Betrieben auch in
Stddeutschland wiirden gleichzeitig
mastféhige Jungtiere wie etwa Fleck-
viehkélber knapp, sodass gute Fresser
weiterhin teuer blieben, prognostizier-
te der Marktexperte. GroRe Herausfor-
derungen sieht Dr. Greshake bei den
Themen Transport und Logistik auf die
Branche zukommen, denn immer mehr
kleinere regionale Schlachtstatten fie-
len weg. Gleichzeitig verscharften sich
die tierschutzrelevanten Vorschriften,
die beim Tiertransport zu beachten
seien. Auf die Frage eines Landwirts,
wie der Referent die Entwicklung von
In-vitro-Fleisch - auch Laborfleisch
genannt — einschatze, dulerte sich der
Marktexperte zuversichtlich. ,Ich gehe
davon aus, dass Laborfleisch erst in
zehn bis 20 Jahren fiir Deutschland re-
levant werden konnte. Laborfleisch ist
deshalb kein Thema, was man bei ak-
tuellen betriebswirtschaftlichen Ent-

HOF & FELD



46

HOF & FELD ~ |owy

scheidungen im Kopf haben muss®
sagte er.

Zucht zahlt sich aus

Fir die Herdbuchzucht in Mutterkuhbe-
trieben warb Bettina Heuwinkel-Horst-
meier, Vorsitzende des Fachbeirats
Fleischrinder- und Weidetierhaltung.
Grundsatzlich biete die Reinzucht von
Fleischrindern durch den hoheren Erlés
fir Zuchttiere die Maoglichkeit, die
Wertschopfung aus der Mutterkuhhal-
tung insgesamt zu steigern, erlduterte
die Charolaisziichterin aus Schlangen
im Kreis Lippe. Uber die Reinzucht wer-
de der Zuchtfortschritt in die Haltungs-
betriebe geleitet, die Qualitdt der Mast-
tiere gesichert und die Wertschopfung
am Absetzermarkt erhéht. Gute Qualita-
ten wiirden besonders auch bei den Ab-
setzerauktionen des Fleischrinderherd-
buchs Bonn (FHB) preislich honoriert.
Damit die Mutterkuhhaltung langfristig
eine Zukunft habe, misse sich die hohe
Wertschatzung dieser Haltungsform
auch monetdr niederschlagen. Dazu
brauche es neue Férdertopfe, die auch
die Pflege und Erhaltung von Kultur-
landschaft durch die Beweidung mit
Mutterkiihen beriicksichtigten, forderte
die Ziichterin.

Mit Fordermitteln Absatz
schaffen

Ein Pladoyer fir die Gemeinschaftswer-
bung hielt Jirgen Sons, Fachgehietslei-
ter Regionale Vermarktung und Forde-
rung im Landesamt fiir Natur, Umwelt
und Verbraucherschutz NRW (LANUV).
Gemeinschaftswerbung bedeutet, dass
mehrere Unternehmen der gleichen
Branche gemeinsam werben, ohne dass
dabei die einzelnen Betriebe im Fokus
stehen. Denn Ziel dieser Werbeform ist
es, den Gesamtabsatz eines Produkts,
wie etwa Rindfleisch, Eier oder auch
Kase, zu steigern. Besonders die Regio-
nalitat von Lebensmitteln lieBe sich in
Form der Gemeinschaftswerbung her-
vorragend zum Konsumenten transpor-
tieren, erlduterte der Referent und
nannte erfolgreiche Projekte in NRW,
wie etwa die SpargelstraBe NRW, die
Kaseroute NRW oder aber das Projekt
mein-ei.nrw. In Bayern haben sich die
Rindfleischerzeuger bereits zusammen-
getan: Ihr Produkt, das ,Bayerische
Rindfleisch g.g.A.", hat es bis in das Re-
gister der geschitzten Ursprungszei-
chen geschafft. Denn die Rindfleisch-
haltung und die damit verbundene
Griinlandnutzung pragten seit Jahrhun-
derten das Landschaftsbild Bayerns,
insbesondere in den bayerischen Mit-

Neue Angebote fiir
Mutterkuhhalter

Wie steht es um die Mutterkuhhaltung in NRW? Welche Sorgen haben die Betriebslei-
ter? Die LZ sprach mit Carina Stiimmler, Beraterin fiir Mutterkuh- und Fleischrinder-
haltung.

LZ | Rheinland: Wie ist die Mutter- der Fleischrinderrassen, von ex-
kuhhaltung in NRW struktu- tensiven bis hin zu groRrahmi-
riert? gen intensiven Rassen. Die
Wahl erfolgt oft vor dem
Hintergrund regionaler

Standortgegebenheiten

C. Stiimmler: Die Mutter-
kuhhaltung in NRW wird

tberwiegend in klein- oder auch aufgrund
betrieblichen Struktu- persdnlicher Préferen-
ren mit durchschnitt- zen und Vermark-
lich elf Mutterklinen tungsziele.

geftihrt.  Insgesamt
werden in NRW rund
60 000 Mutterkiihe
auf rund 5 450 Be-
trieben gehalten.
Besonders ist die
groBe  Vielfalt

LZ | Rheinland: Be-
treiben die Betriebs-
leiter die Mutterkuh-
haltung eher im
Neben- oder im
Haupterwerb?

telgebirgen und dem Alpenvorland,
heift es in der Begriindung.

NRW-Schafhalter
machens vor

,Schafe schiitzen lautet der Slogan ei-
ner Werbekampagne, die NRW-Schaf-
halter und -ziichter im Jahr 2020 ins
Leben gerufen haben, um die Schafhal-
tung aus dem Nischendasein heraus-
zuholen und deren Wirtschaftlichkeit
zu verbessern. Rund neun Monate dau-
erte die Konzeption und Umsetzung
des Projekts, angefangen vom ersten
Beratungstermin im LANUV zu den
Forderrichtlinien bis zum Projektstart.
Als zentralen Bestandteil der Kampag-
ne betitelte Fides Lenz, Referentin fir
kleine Wiederkauer bei der Landwirt-
schaftskammer NRW, die sogenannte
Leistungsbeschreibung. Darin haben
Berufsschafer und Hobbyschafhalter
gemeinsam formuliert, was die Schaf-
haltung in NRW ausmacht und fiir wel-
che Werte die Halter stehen. Dazu ge-
héren zum Beispiel Nachhaltigkeit,
Tradition, Genuss oder auch 6kologi-
sches Leben. Diese grundlegenden
Werte werden in den Werbemitteln im-
mer wieder aufgegriffen und kommu-
niziert.

C. Stiimmler: Uberwiegend wird die
Mutterkuhhaltung im Nebenerwerb ge-
fihrt. Regionale Schwerpunkte der
Mutterkuhhaltung sind beispielsweise
die Griinlandregionen in NRW wie das
Sauerland oder die Eifel.

LZ | Rheinland: Welche Rassen bezie-
hungsweise Kreuzungen herrschen
vor?

C. Stiimmler: Die am stérksten vertre-
tenen Rassen sind Limousin, Angus,
Charolais, Blonde d’Aquitaine und
Fleckvieh. Neben diesen géngigen in-
tensiveren Rassen gibt es auch Regio-
nen, die sich besonders fiir die Hal-
tung extensiverer Rassen wie High-
land oder Galloway eignen.

LZ | Rheinland: Gibt es Trends in der
Zucht? Wie sind die Zuchtziele defi-
niert?

C. Stiimmler: Ein Punkt, der fiir viele
Halter besonders wichtig ist, ist die
Leichtkalbigkeit. Der Absetzer ist das
einzige ,Produkt® der Mutterkuhhal-
tung, sodass die Fitness des Kalbs und
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Auf allen Medien steht das eigens fir
die Kampagne konzipierte neue Logo an
zentraler Stelle. Zu den wichtigsten Be-

der Kuh nach der Geburt sehr wichtig
sind. Auch die Umgdnglichkeit ist zu
beachten, um ein ruhiges und ausgegli-
chenes Arbeiten mit den Tieren zu er-
maglichen.

Die Rassebeschreibungen und Zucht-
ziele sind jeweils fiir eine Rasse genau
beschrieben. Sie werden tiber die Ras-
se- und Zuchtverbande definiert, dann
zentral tber den Bundesverband Rind
und Schwein festgelegt.

In diesen Zusammenhdangen spielt zu-
nehmend auch die mégliche SNP-Ty-
pisierung eine Rolle. Dieses Verfah-
ren ist im Milchviehbereich schon
lange etabliert und wird jetzt im
Fleischrindersektor ausgebaut. So ist
es moglich, friihzeitig und genau auf
Merkmale wie Erbfehler, genetische
Besonderheiten, zum Beispiel Dop-
pellender-Gen, oder den Hornstatus
zu selektieren.

LZ | Rheinland: Fleisch von auf der
Weide gehaltenen Tieren steht in der
Verbrauchergunst weit oben. Wie sieht
der Markt aus?

LZ5-2022

standteilen der Kampagne ,Schafe
schiitzen” gehtren der neue Internet-
auftritt unter www.schafe-schuetzen.de

C. Stiimmler: Ja, die Menschen wiin-
schen sich das Bild von Kuh und Kalb
gemeinsam auf der griinen Weide. In-
wieweit der Markt von auf der Weide
gehaltenen Tieren beliefert wird, ist
nicht zu sagen. Der Uberwiegende Teil
der Mutterkiihe wird saisonal auf der
Weide gehalten, doch das Fleisch wird
oftmals nicht gesondert ausgeschrie-
ben.

LZ | Rheinland: Trotz aller Idylle: Vor
welchen Problemen stehen die Mutter-
kuhhalter? Wie hilft die Kammer? Wo
sind die Aufgabenschwerpunkte heute
und in Zukunft?

C. Stiimmler: Die Herausforderungen
bestehen vor allem in der Generie-
rung einer nachhaltig wirtschaftli-
chen Mutterkuhhaltung. Doch auch
zunehmende Anforderungen an die
Tierhaltung und Bewirtschaftung der
Betriebe machen es den Besitzern
nicht leichter.

Vonseiten der Landwirtschaftskammer
wird eine flachendeckende Beratung
durch die Rinderteams Nord, Siid und

o

sz,

sowie zahlreiche Aktivitaten bei Face-
book und Instagram. Bild- und Vi-
deobeitrdge zu verschiedenen Themen
liefern die Schafhalter groRtenteils
selbst.

Darliber hinaus wurden zum Beispiel
Flyer und mobiles Werbe-Equipment
entwickelt, mit denen die NRW-Schaf-
haltung kontinuierlich beworben wer-
den kann. Mithilfe der Férdermittel
war es den Schafhaltern moglich,
Dienstleistungen von professionellen
Werbeagenturen in Anspruch zu neh-
men. ,Sie als Mutterkuhhalter haben
wahrscheinlich dhnliche Werte wie
die Schafhalter. Gehen auch Sie damit
an die Offentlichkeit!*, ermunterte Fi-
des Lenz die Seminarteilnehmer und
-teilnehmerinnen. ,Sie verfligen eben-
falls tber kommunikatives Kapital,
aus dem sich glaubwirdige und unter-
haltende Botschaften mit wirtschaftli-
chem und gesellschaftlichem Nutzen
entwickeln lassen®, ergdnzte Jirgen
Sons.

Informationen zur Forderung von Ab-
satzaktivitdten fir land- und erndh-
rungswirtschaftliche Erzeugnisse aus
NRW finden Sie unter www.lanuv.nrw.
de in der Rubrik Landesamt unter For-
derprogramme und Absatzforderung. <«

West gestellt. Zudem stehe ich allen
Mutterkuh- und Fleischrinderhaltern als
zentrale Ansprechpartnerin zu allen
Fragen, die sich im Betrieb ergeben, zur
Verfiigung.

Die Beratung richtet sich dabei nach
den Fragestellungen vom Einstig in die
Mutterkuhhaltung tber Spezialfragen
in der Produktionstechnik. Dabei wer-
den Themen der Tierhaltung, Haltungs-
technik und Fitterung besprochen.
Hinzu kommt die betriebswirtschaftli-
che Beratung, die sich gerade im Auf-
bau befindet. Fiir die betriebliche Ent-
wicklung und unternehmerische Ent-
scheidungen ist die Kenntnis betriebs-
wirtschaftlicher Kennzahlen sehr wich-
tig. Bei der Ermittlung mochten wir die
Mutterkuhhalter in NRW gerne unter-
stiitzen.

Ergdnzend bestehen regionale Bera-
tungsgemeinschaften fiir Mutterkuh-
halter. Neben der Beratung gehort es
zu unseren Aufgaben, Informations-
veranstaltungen sowie Fachvortrage
zu organisieren und ein breites Wei-
terbildungsangebot zu generieren. <
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Rindfleisch hat in
der Bevolkerung ein
positives Image.
Fiir Rinderhalter,
die auf Qualitdt
setzen, stehen die
Chancen gut.

Foto: Annegret Keulen
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Fiir Mutterkuhhalter
sind vor allem die
DauergriinlandmaR-
nahmen der neuen
Eco-Schemes inte-
ressant.

Foto: Hannah Wolff

Mit Pramien die

Wirtschaftlichkeit verbessern

Welche Chancen bietet die neue EU-Agrarpolitik ab 2023 fiir Mutterkuhhalter, wie
sehen die aktuellen Rahmenbedingungen und Herausforderungen aus und was zeigt
eine 6konomische Betrachtung der Mutterkuhhaltung? Diese Fragen wurden am
Dienstag vergangener Woche im zweiten Teil (siehe auch Seite 45) des digitalen

Seminars zur Mutterkuhhaltung beantwortet.

In NRW gibt es fast 5 500 Mutterkuhbe-
triebe, die im Durchschnitt elf Kiihe hal-
ten. ,Die Mutterkuhhaltung ist eher
klein strukturiert®, fasste Dr. Sebastian
Hoppe, Referent fiir Rinderzucht und
-haltung der Landwirtschaftskammer
NRW, die Zahlen zusammen. Er gab ei-
nen Uberblick tiber die aktuellen Rah-
menbedingungen und Herausforderun-
gen in der Mutterkuhhaltung. Im vergan-
genen Jahr habe der Mutterkuhbestand
in NRW bei etwa 60 000 Kiihen gelegen
und sei damit im Vergleich zu 2014 um
8,4 % zuriickgegangen. Viele kleine
Mutterkuhbetriebe hatten groBes Poten-
zial, Offentlichkeitsarbeit zu betreiben.
Aber die Betriebsstrukturen brachten

auch Herausforderungen mit sich, da
beispielsweise Preisnachldsse beim Ein-
kauf von Betriebsmitteln oft nicht reali-
sierbar seien aufgrund der geringen Be-
triebsgroBe. ,Daher kann die Bildung
von Einkaufsgemeinschaften sinnvoll
sein®, merkte der Referent an. Die Ver-
marktung kleiner Partien konne eine
weitere Schwierigkeit darstellen.

In seinem Vortrag blickte Dr. Hoppe
auch auf die Trockenheit 2018 und
2019 zuriick. In diesen Jahren waren
die Probleme in stark griinlandbetonten
Betrieben gravierend. Der aktuelle Bo-
denfeuchtezustand zeige, dass die Lage
nicht entspannt sei und ein paar trocke-

ne Wochen wieder fiir eine schwierige
Situation sorgen kénnten. Welche Alter-
nativen gibt es dann in der Fitterung?
LGrundfutter zukaufen ist schwierig,
daher muss tber den Einsatz von Fut-
terstroh oder Nebenprodukten, wie
Ausfallraps, nachgedacht  werden®,
empfahl der Kammermitarbeiter. Fiir
die Haltung von Mutterkiihen seien kos-
tenglinstige Varianten gefragt. Um die
Kosten fiir den Bau eines Festmistlagers
einzusparen, sollte laut Dr. Hoppe die
Méglichkeit einer Stroh-Mist-Kooperati-
on mit einem Ackerbaubetrieb in Be-
tracht gezogen werden.

P Neue Agrarpolitik

Die neue Gemeinsame Agrarpolitik ab
2023 steht vor der Tir. Deshalb sei es
wichtig, sich bereits jetzt mit den Ver-
anderungen zu beschéaftigen, betonte
Peter GraBler in seinem Vortrag. Der
Leiter des Beratungsteams Biodiversi-
tat der Kammer NRW gab einen Uber-
blick tber den zeitlichen Verlauf der
GAP-Reformen und informierte (ber
den aktuellen Stand unter dem Vorbe-
halt politischer Entscheidungen. ,Im
Laufe dieses Jahres werden Bund und
Lander Richtlinien und Antrége fiir die
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Teilnahme an den MaRnahmen formu-
lieren. Die Antragsphase soll noch in
diesem Jahr stattfinden, das sollten Sie
weiter verfolgen®, unterstrich der Refe-
rent. Start der neuen Férderperiode ist
der 1. Januar 2023. In der neuen Archi-
tektur der GAP sei vorgesehen, dass in
der ersten Saule Greening und Cross
Complinace in die neue Konditionalitat
flieRen. Zuséatzlich bekomme die erste
Sdule mit den sogenannten Eco-
Schemes einen neuen Baustein.

Schaue man sich die Umsetzung genau-
er an, soll zum Beispiel die Jungland-
wirteférderung in Zukunft ausgeweitet
werden. Konkret wiirden bis zu 120 ha
mit zusatzlich etwa 115 €/ha fiir maxi-
mal finf Jahre gefordert. AuBerdem
werde es eine neue gekoppelte Einkom-
mensstitzung fir Mutterkiihe, Mutter-
schafe und -ziegen geben. ,Es wird vo-
raussichtlich eine Pramie von 77,93 €
pro Tier gezahlt. Voraussetzung ist ein
Tierbestand von mindestens drei Tie-
ren, die mindestens einmal gekalbt ha-
ben missen®, erlduterte der Referent.

» Pramien fiir Dauergriinland

Bei den neuen eingefiihrten Eco-
Schemes handelt es sich um freiwillige
einjahrige MaBnahmen, die die Betrie-
be umsetzen kénnen und die finanziell
geférdert werden. ,Sie werden auch
Oko-Regelungen genannt und machen
einen nicht unerheblichen Teil der Di-
rektzahlungen aus®, sagte GraBler. Fiir
Mutterkuhhalter seien vor allem die
neuen Dauergriinlandmanahmen in-
teressant. Dazu gehoren Altgrasstrei-
fen, die mindestens 0,1 ha groB sein
missen und mindestens 1 % und maxi-
mal 10 % des Dauergriinlands des Be-
triebs ausmachen missen. AuBerdem
sei Voraussetzung, dass die Grasstrei-
fen mindestens 10 % und maximal
20 % einer Dauergriinlandflache aus-
machen und frihestens ab dem 1. Sep-
tember gemaht oder beweidet werden.
Die Forderung dieser MaRnahme sei
gestaffelt: Fiir 1 % Altgrasstreifen der
gesamten Dauergriinlandflache wir-
den 900 € pro Jahr und ha gezahlt, fiir
2 bis 3% 400 € und fir 4 bis 6 %
200 € pro Jahr und ha.

AuBerdem werde ab 2023 die extensive
Bewirtschaftung von Dauergrinlandfla-
chen mit Nachweis von mindestens vier
regionalen Kennarten geférdert. ,Die
Landesregierung muss noch eine Liste
mit 20 Kennarten festlegen®, erklarte er.
Es stehe noch nicht fest, wie der Nach-
weis der Arten erfolgt. Fir diese MaR-
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nahme werde 2023 eine Prdmie von
240 € pro ha gezahlt, die bis 2026 auf
210 € ha abnehme. Fiir die Bewirtschaf-
tung von Acker- und Dauerkulturflachen
ohne chemisch-synthetische Pflanzen-
schutzmittel soll es 50 € pro Jahr und ha
geben, das konnte fir den Ackerfutter-
bau interessant sein. Die Teilnahme an
den Eco-Scheme-MaBnahmen erfolgt
jéhrlich Giber den Flachenantrag.

In der zweiten Saule sei eine Pramie fir
Milch- und Mutterkiihe sowie Auf-
zuchtrinder von 65 €/GVE und fiir Mast-
rinder von 220 €/GVE geplant. Im Ver-
tragsnaturschutz wiirden in NRW ab
2023 fast alle hisherigen Forderange-
bote mit geringfiigigen inhaltlichen An-
derungen fortgefiihrt. Die Foérderstruk-
tur im Griinland mit drei Hohenstufen
und verschiedenen Nutzterminen und
Intensitaten soll beibehalten werden.
GréaRler machte allerdings noch mal da-
rauf aufmerksam, dass ,diese Regelun-
gen noch mehr unter Vorbehalt sind, als
die der ersten Saule.”

» Vollkosten nicht gedeckt

Aktuell explodieren die Produktions-
kosten. Josef Assheuer, Okonomie-
Referent der Kammer NRW, nannte bei-
spielhaft Preissteigerungen im abgelau-
fenen Wirtschaftsjahr fir Futtermittel
von 20 % und fir Treibstoff von 26,9 %.
.Die Kosten fressen derzeit die zusatzli-
chen Gewinne auf*, fasste er die Situa-
tion zusammen. Doch wie kann die
wirtschaftliche Situation eines Betriebs
ermittelt werden? Zu diesem Zweck
stellte der Okonomie-Experte die Syste-
matik der Betriebszweigabrechnung
auf Basis des DLG-Bands 197 vor. Dabei
handelt es sich um einen bundesweiten
Standard fir die Vollkostenabrechnung,
der fiir eine hohe Vergleichbarkeit der
Betriebe untereinander sorgt. ,Das
fiihrt so weit, dass wir im Rahmen der
DLG derzeit bemiiht sind, ein deutsch-
landweites Spitzenforum fiir Rinder-
mast- und Mutterkuhbetriebe zu griin-
den®, erlduterte Assheuer.

Die Betriebszweigabrechnung sei so
aufgebaut, dass zuerst das Produkti-
onsverfahren definiert werde. Fiir eine
Beispielrechnung wahlte der Referent
die Rasse Limousin und das Verfahren
Absetzerproduktion. Gerechnet wurde
mit einem Bestand von 50 Mutterki-
hen, einer Hauptfutterfldche von 83 ha
und 1 000 Arbeitskraftstunden pro
Jahr. Zundchst wurden die Umsatze er-
mittelt. Dazu gehoren Erlose aus dem
Verkauf von Absetzern, Schlachtkiihen

und Zuchtvieh sowie die gekoppelten
Direktzahlungen. Dann wurden die Di-
rektkosten aufgeftihrt, dazu gehoren
Kraft- und Mineralfutter, Tierarzt, Was-
ser, Strom, Beitrdge, Tierversicherung,
Grobfutter und der Zinsansatz fiir Vieh-
und Umlaufkapital. Die Grobfutterkos-
ten beinhalten Kosten fiir Saatgut, Diin-
ger, Arbeitserledigungskosten, Lohnun-
ternehmerkosten und Pacht.

AnschlieBend fiihrte der Experte die Ar-
beitserledigungskosten auf. Darin inbe-
griffen sind Berufsgenossenschaft, der
Lohn des Betriebsleiters, der mit 20 €
pro Stunde angesetzt wird, Maschinen-
unterhaltung, Treib- und Schmierstoffe,
Abschreibungen fiir Maschinen sowie
der Zinsansatz fiir Maschinenkapital.
AnschlieBend kommen noch Gebaude-
kosten und allgemeine Kosten wie bei-
spielsweise fir Versicherungen hinzu.
Nach Auffiihrung aller Kosten ergebe
sich das kalkulatorische Betriebszweig-
ergebnis, das im Rechenbeispiel mit
-1 073 € pro Mutterkuh negativ ausfiel.
LFlr Sie muss aus unternehmerischer
Sicht das Ziel sein, ein positives oder
zumindest ein ausgeglichenes kalkula-
torisches Betriebszweigergebnis zu er-
zielen®, kommentierte Assheuer das be-
rechnete Ergebnis.

» Zahlen kennen

Reicht der Erlés denn wenigstens zur
Kostendeckung? Um diese Frage zu kla-
ren, nahm der Referent zuvor berechne-
te Kosten von 1991 € pro Mutterkuh als
Grundlage. Er kalkulierte mit 110 € fir
gekoppelte Pramien, mit einem durch-
schnittlichen Absetzererlds von 1 156 €
und einem anteiligen Erlos aus Altkuh-
verkdufen von durchschnittlich 380 €.
Grundlage fiir diese Berechnungen wa-
ren aktuelle Marktpreise. Daraus ergab
sich in der Summe eine Leistung von
1576 € pro Kuh. Verrechnet mit den zu-
vor ermittelten Kosten ergebe sich ein
kalkulatorisches Betriebszweigergebnis
von -305 € pro Mutterkuh. Lasse man
die Entlohnung der eigenen Arbeitszeit
bei der Berechnung auBen vor, ergebe
sich ein Gewinn von 218 € je Kuh bezie-
hungsweise ein  Stundenlohn von
10,90 €. ,Auch bei guter Marktlage
kann nicht vollkostendeckend gewirt-
schaftet werden. Deshalb sind Pramien
als wichtiger Einkommensbeitrag in der
Mutterkuhhaltung unerldsslich®, fasste
Assheuer zusammen. Zum Abschluss
betonte er, dass eine gute Datengrund-
lage unerldsslich sei, ,,denn nur wer sei-
ne Zahlen kennt, kann sie auch verbes-
sern®. kj





